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Przedstawiciel handlowy - branza budowlana

PROFIL ZAWODOWY

Przedstawiciel handlowy z siedmioletnim doswiadczeniem w sprzedazy
materiatéw budowlanych do hurtowni, sktadéw i firm wykonawczych w
Wielkopolsce. Rozwijam portfel klientow kluczowych, prowadze
negocjacje roczne i pracuje samodzielnie w terenie.

DOSWIADCZENIE ZAWODOWE

Przedstawiciel handlowy, region Wielkopolska 02.2021 - obecnie
Zachad
Murbex Dystrybucja Zachod sp. z o.0.

o Obstuga i rozwoj portfela okoto 90 klientdw, w tym 12 kluczowych

sktadéw budowlanych.

o Pozyskanie 18 nowych odbiorcow w ciggu ostatniego roku dzigki
pracy z bazg nieaktywnych firm.

o Plan sprzedazy realizowany powyzej zatozen w kazdym kwartale
2024 roku; wyrodznienie w rankingu zespotu.

o Organizacja szkolen produktowych dla sprzedawcow w sktadach i
dla ekip wykonawczych.

Doradca handlowy 06.2017 - 01.2021
Market Budowlany Wigzar, Poznan
o Doradztwo i sprzedaz materiatdow wykonczeniowych klientom

indywidualnym i firmom.

e Przygotowywanie ofert dla wykonawcow i obstuga zaméwien
hurtowych.

o Obstuga reklamacji i wspotpraca z dostawcami przy dostawach na
budowe.

WYKSZTALCENIE

Wyzsza Szkota Handlu i Logistyki w Poznaniu 2013 - 2016
Zarzgdzanie, studia licencjackie

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbgdnych do realizacji
procesu rekrutacji zgodnie z art. 6 ust. 1lit. a Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE)
2016/679.



